Zaza’s diag entrepreneuriat

1. Comment réagissez-vous face à une décision difficile à prendre ?

2. Comment gérez-vous une équipe ?

3. Avez-vous déjà géré une entreprise/un service/un département ?

4. Avez-vous de l’ expérience côté commercial ?

5. Connaissez-vous les aspects techniques des produits ou services que vous allez vendre ?

6. Quels  risques financiers êtes-vous prêt à assumer ?

7. De quelle rentrées financières régulières avez-vous besoin pour couvrir vos charges à titre privé ?

8. Quel est votre niveau d’endettement actuel ?

9. Aimez-vous, savez-vous, pouvez-vous travailler seul ?

10.  Quelles sont les réactions de votre entourage familial par rapport à votre projet ?

11.  Comment réagissez-vous en situation de stress ?

12.  Combien de temps par jour et combien de jours par semaine pensez-vous consacrer à votre projet ?

13. Quelle est votre situation patrimoniale ? 

14. Quel est votre apport personnel ?

15.  Comment gérez-vous vos démarches administratives ?

16. Quel est votre état de santé ?

17.  Quels sont en quelques mots les produits et services que vous voulez vendre ?

18. Quels sont vos futurs clients ?

19. A quels besoins vos produits ou services vont-ils répondre ?

20. Quelle est votre concurrence ? 

21. Connaissez-vous personnellement quelques-uns de vos concurrents ?

22. A quel tarif allez-vous commercialiser vos produits ou service ? 

23. par quels moyens allez-vous les  commercialiser ?

24. Quelle est la durée de vie de vos produits ou services ?

25. Où se situent vos prospects ?

26. Connaissez-vous la réglementation en vigueur par rapport à vos produits ou service ? Est-elle susceptible de changer ?

27. Avez-vous les diplômes ou certifications requis ? 

28. Quelle est la saisonnalité de votre activité ?

29.  Quels sont vos avantages concurrentiels ?

30.  Par quels moyens allez-vous vous faire connaître ?

31.  Aurez-vous besoin de recruter ?

32. Où trouverez-vous les compétences pour vous accompagner dans votre projet ?

33. Dans combien de temps souhaitez-vous démarrer ?

34. Si votre projet n’aboutit pas, quelles solutions envisagez-vous ?

35.  Où allez-vous exercer votre activité ?

36. Votre activité présente-t-elle un risque pour l’environnement ?

37.  Comment allez-vous emballer/stocker vos produits ?

38.  Comment allez-vous vérifier la solvabilité de vos clients ?

39. Comment allez-vous maintenir/développer vos compétences ?

40. Quels sont vos cinq atouts déterminants pour convaincre :

· votre banquier ?

· votre avocat ?

· votre notaire ?

· votre conjoint ?

· votre assureur ?

· votre expert-comptable ?

